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Serior General (RA)
LUIS FELIPE PAREDES CADENA
Gerente General Caja Promotora de Vivienda Militar y de Policia

Asunto: Resultados Rueda de Negocios /

Resumen detallado de las actividades realizadas

Introduccion

De acuerdo al desarrollo del cronograma de actividades propuestas para este ano, se realizd
la primera Rueda de Negocios “"Compre su Vivienda” Caja Honor orientada a fortalecer los
modelos de vivienda, especialmente el leasing el cual es aplicable para vivienda usada, este
evento se llevd a cabo el 18 y 19 de mayo de este ano en las instalaciones de Centro
Nacional de Entrenamiento (CENAE). Este evento tuvo como finalidad generar
oportunidades de negocios para pequefas y grandes empresas del sector vivienda,
generando canales de comunicacion y comercializacion que permiten la adquisicion de
inmuebles por parte de los afiliados y posicionar nuestra marca y los modelos de solucion
de vivienda.

Asunto

Ademas de tener la intencion de posicionar este evento como un punto de encuentro entre
la oferta inmobiliaria nacional y la demanda de los afiliados quienes buscan inmuebles que
se acomoden a su capacidad adquisitiva; pretendia fortalecer el modelo de atencion
“Vivienda Leasing”, este modelo de solucion de vivienda que tiene como beneficio principal
para los miembros de la Fuerza Publica afiliados a Caja Honor acceder con anticipacion a
una vivienda con tan solo 24 cuotas aportadas, en donde Caja Honor les financia la compra
del inmueble dependiendo de la capacidad de endeudamiento de cada afiliado.

La rueda de negocios se realizo en el parqueadero de las Fuerzas Especiales del CENAE en
una carpa de 12x20 al lado de la estacion de gasolina, contd con la participacion de 30
entidades entre constructoras, inmobiliarias y entidades financieras. Los afiliados asistentes
recibieron informacion de los modelos de vivienda, tramites como: actualizacion de datos,
cesantias, leasing, incrementos y tramites de los modelos, en donde se recibieron 141
tramites que se discriminan de la siguiente manera:
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¢ 22 Radicados Leasing

e 21 Actualizacion correos
¢ 6 Biometrias

e 61 Incrementos

e 31 Tramites

Durante los dos dias de Rueda de Negocios se contd con la participacion de 1.432 asistentes
y se atendieron 1.102 afiliados.
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Grafica 1. Relacion Ingreso Rueda de Negocios.

En el evento se realizaron 26 ventas que equivalen a $ 857.365.620 millones de pesos /
aproximadamente y 167 negociaciones que les hizo falta algiin documento para el cierre de

la venta el cual esta en tramite. En esta rueda se ofrecieron 96 proyectos a nivel nacional

en: Bogota, Ibagué, Girardot, Flandes, Cundinamarca, Melgar, Monteria, Medellin,
Valledupar, Santa Marta, Mosquera, entre otras. Se brindd informacién del modelo leasing

a 551 afiliados, 221 interesados en el modelo vivienda 14 y 330 vivienda 8.
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Grafica 2. Relacion afiliados interesados en los modelos



Para este evento se realizd una divulgacion en los diferentes medios de comunicacion
institucionales en todas las Fuerzas Militares y de Policia, en las emisoras, redes sociales,
portales web, noticias, comunicados de prensa, correos masivos institucionales, grupos de
WhatsApp, reuniones con los Generales cargo y la prensa en Tolima.

Ejército, 64 emisiones de febrero al

19 de mayo.

Dos veces al dia por fuerza

Militares, Se le envio a cada entidad. /

Emisoras  FAC,
Armada.

Ejército, FAC, ARC y Policia
GSED, Fuerzas

Programa radial

Cunas
Boletin de prensa

ARC, FAC, EIC, PONAL,
ACORE, portal institucional,

Divisiones,

www.fuerzasmilitares.org,
Grupos de  WhatSaap,
Periodistas del Tolima,
Quinta Division, Novena
Brigada, Escuela de Policia
del Espinal, Policia del
Tolima, CENAE, CEDOC ,
Policia.

Post en redes Facebook, Instagram, 25 publicaciones por cada

Twitter de Caja Honor, red

Policia, Ejercito, Fuerza

Aérea.

Portal web e intranet de Cada Entidad lo tiene.
Caja Honor, Polired, GSED,

Fuerzas Militares, CENAE.

Banner

Correo electrdnico Ejército, Policla, Fuerza Se estan enviado a todas las
Aérea. fuerzas una vez por
| semana.
Notas periodisticas Medios Tolemaida
Volantes Taktikos 3500
Motovalle Taktikos Dias previos al evento
Contact center Caja Honor Todos los dias

En el marco de esta rueda de negocios se logré difundir nuestros modelos de solucion de
vivienda y se ofertaron proyectos a nivel nacional desde 50.000.000 millones pesos hasta
250.000.000 millones para que nuestros afiliados lograran realizar su solucion de vivienda
con precios adecuados para ellos.

En comparacion a la Feria Inmobiliaria del afo pasado en Tolemaida, esta rueda de negocios
fue positivamente mejor en cuanto asistencia, ventas, promocion de los modelos, se llevod
el tema de educacion financiera; sin embrago en el segundo dia de aforo no se contd con
la misma participacion del primer dia.

Este evento debe continuar realizandose con el fin de facilitar el encuentro entre la oferta
inmobiliaria y la demanda de los afiliados a Caja Honor, es el espacio ideal para acercarse a



los afiliados y darle la posibilidad de comprar una vivienda con precios favorables, en donde
pueden encontrar todo en un solo lugar, ademas de ir posicionando estos eventos para
conocimiento de la Fuerza Publica.

Conclusiones:

1.

2

8.

9.

El evento contd con un excelente planeamiento lo cual permitio disfrutar de una
excelente organizacion y comodidad para los afiliados como para los expositores.

El evento fue coordinado desde enero con el General de CENAE para garantizar
asistencia por medio de la celebracion del dia del nifio y la familia del canton.

Las oficinas de Enlace apoyaron con la difusion de correos institucionales y grupos de
Whatsapp semanalmente desde febrero hasta mayo.

El drea de comunicaciones nos apoyd en cuanto al tema de elaboracion de piezas,
difusion en los diferentes canales institucionales y registro fotografico durante el evento.
Divulgacion masiva en los medios de comunicacion institucionales y externos en Tolima.
Se logro fortalecer el modelo leasing brindado una amplia informacion a los afiliados de
las ventajas y requisitos para acceder a este novedoso modelo.

. Apoyo del Area de Atencion al Afiliado y del Servicio de Atencion al Consumidor

Financiero (SAC) con los abogados y biometrista los cuales ayudaron en la recepcion de
tramites, informacion de los modelos, entre otros para poder prestar un servicio
oportuno y de calidad a nuestros afiliados.

Se realizaron 26 ventas y 167 negociaciones.

Al evento asistieron 1.432 personas.

10. Se recibieron 142 tramites en los que se encuentran radicados para leasing,

incrementos, actualizacion de correos, mejoras, modelos 14, acreditaciones entre otros.

/ Recomendaciones:

1. Segquir fortaleciendo este tipo de eventos llegando a mas unidades militares y de policia
para que empiece a tener recordacion como la feria de Bogota.

/ 2. Seguir contando con la participacion de las otras areas y los enlaces.

. Tener el apoyo de los oficiales activos de las Fuerzas y Policia para realizar las

/?oordinaciones necesarias en cuanto a asistencia.

Reviso p
Cr. (RA) Hernando Rodriguez

Area de Mercadeo Jefe Area de ProyeXtos encargado
de las funciones del Area
Mercadeo.
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Anexos

Se anexa gestion realizada y registro fotogréfico.







